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Preferinte

e Full-time

Limbi
¢ Romana - Fluent

¢ Rusa - Comunicare
e Engleza - Elementar

Competente

¢ Spirit de echipa
¢ Leadership
e Abilitati de Comunicare

Permis de conducere
Categoria: B

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Manager de proiect,
Manager retea markete

Despre mine

Am participat la deschiderea de noi magazine de la etapa de
construcsie pana la deschiderea oficiala.

Seriozitatea si perseverenta sunt cele mai mari calitati ale mele.
in cariera mea de manager, am ales intotdeauna sa imi asum
responsabilitatea si sa respect cerintele venite de la superiorii
mei.

Sunt o persoana care se adapteaza foarte repede in colective
noi, imi place munca in echipa si intotdeauna dau tot ce pot
pentru a Indeplini obiectivele companiei.

"Daca astepti momentul potrivit, te intrec altii care nu-I
asteapta" -Woody Allen

- Utilizarea PC-lui - mediu

- Programa financiara 1C v. 8.3 - mediu

- Elaborarea fisierelor in World, Excell, Power Point
- Flexibil in cunoasterea domeniilor noi

- Responsabil

- Comunicabil

Experienta profesionala

Manager - SC SRL - Chisinau
Aprilie 2018 - Prezent - 6 ani 8 luni

Responsabilitatile de baza:

- Organizarea activitatii magazinelor conform regulamentului
intern de functionare a companiei

- Propuneri de modificarea/ajustarea a ordinelor si
regulamentelor interne

- Organizarea achizitiilor de bunuri si servicii pentru necesitatea
magazinelor

- Monitorizarea permanenta a pietei si a concurentei si
elaborarea strategiei eficiente de mentinere a pozitiei pe piata
- Propuneri de ajustare a preturilor la produsele de pe piata cu
un pret mai mic decit cel al companiei (1C)

- Verificarea respectarii de catre manageri si angajati a ordinelor
si/sau regulamentelor interne aprobate de catre Directorul
general

- Elaborarea si plasarea anunturilor de angajare, inclusiv si
stabilirea interviurilor
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- Conlucrarea cu sectia resurse umane, angajarea, eliberarea,
concediul, deplasarea angajatului

- Evaluarea personalului din subordine, conform procedurii
stabilite de evaluare a performantelor

-Gestionarea proceselor ce tine de organizarea si desfasurarea
inventarierilor generale

- Elaborarea si realizarea vizitelor inopinate de verificare a
magazinelor conform regulamentului stabilit

- Elaborarea schemei de amplasare a stelajelor, utilajelor, si
mobilierului (SketchUp)

- Aprobarea preturilor si a companiilor care vor livra/confectiona
stelajele/utilajele

- Organizarea si monitorizarea amplasarii stelajelor, utilajelor si
mobilierului conform proiectelor aprobate

- Organizarea desfasurarii evenimentelor, tombolelor, si a
concursurilor

- Alte sarcini curente solicitate de catre Directorul general

Manager Achizitii - Sarco-Service SRL - Chisinau
lulie 2016 - Aprilie 2018 - 1 an 10 luni

Responsabilitatile de baza:

- Elaborarea si gestionarea graficului propus de executare a
lucrarilor conform caietului de sarcini si etapele necesare

- Cercetarea pietei de desfacere si identificarea furnizorilor a
materialelor de constructii pentru a incheia contracte de
colaborare

- Coordonarea lucrului in relatia cu furnizorii de marfa

- Negocierea cu furnizorii a preturilor de procurare si semnarea
contractelor cu conditii de achizitie avantajoasa

- Elaborarea politicelor, procedurilor si instrumentelor de lucru
necesare gestionarii activitatii de achizitii la nivel de companie

- Intocmirea si analizarea cererilor de oferta

- Responsabil de verificarea conformitatii caracteristicilor tehnice
si comerciale ale produselor comandate si receptionate

- Elaborarea planului de livrari a materialelor de constructie
conform etapei de constructie planificata

- Solutionarea eventualelor probleme asociate stocurilor,
produselor neconforme, comenzilor, vanzarilor, soldurilor
conform conditiilor comerciale agreate cu furnizorii;

- Elaborarea rapoartelor cu privire la cheltuieli, la nivel de
companie si pe fiecare directie responsabila

- Monitorizarea, gestionarea si verificarea volumelor executate
de echipe conform planului si devizului stabilit

- Prezentarea ofertelor de pret pentru participare la licitatii

- Alte responsabilitati date de conducerea companiei ce pot avea
legatura cu activitatea departamentului

Manager Vinzari si Marketing - Cvadro-Therm SRL
- Chisinau
Noiembrie 2015 - lunie 2016 - 8 luni
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Responsabilitatile de baza:

- Identificarea clientilor potentiali, organizarea intalnirilor de
afaceri, perfectarea contactelor

- Pregatirea ofertelor personalizate pentru clienti

- Negocierea si incheierea contractelor

- Dezvoltarea si mentinerea relatiilor de colaborare cu -clientii
- Dezvoltarea bazei de date a clientilor

- Deplasari de afaceri in raza mun. Chisinau

Consultant proiecte pilot EE si SER - Agentia
pentru Eficienta Energetica - Chisinau
lanuarie 2014 - Octombrie 2015 - 1 an 9 luni

Responsabilitatile de baza:

- Consultarea potentialilor beneficiari ai programului de
subventionare a centralelor termice pe baza de biocombustibil
fosil

- Prezentarea propunerilor de imbunatatire a conditiilor de
participare si beneficiere in cadrul programului

- Receptionarea si evaluarea dosarului de participare conform
regulamentului stabilit

- Receptionarea si evaluarea dosarelor transmise de catre
companii pentru a fi acreditate in cadrul programului de
subventionare pentru comercializarea centralelor termice pe
biocombustibil

- Prezentarea rezultatelor trimestriale catre membrii comisiei
create de Ministerul Economiei

- Participarea la diverse evenimente nationale si internationale
ce tin de implementarea proiectelor de valorificare a surselor de
energie regenerabila si a eficientei energetice.

- Monitorizarea proiectelor finantate in domeniul eficientei
energetice si surselor de energie subventionate Tn cadrul
programului de subventionare

- Stabilirea si executarea graficului de verificare in teren a
proiectelor aprobate si fantate

- Informarea agentilor economici despre granturile in domeniul
eficientei energetice si surselor de energie regenerabild, inclusiv
proiectele initiate de ambasadele si consulatele acreditate in
Republica Moldova

- Informarea investitorilor locali si straini despre proiectele
implementate cu suportul centrului Unic;

- Participarea la diverse evenimente nationale si internationale
ce tin de implementarea proiectelor de valorificare a surselor de
energie regenerabila si a eficientei energetice.

Manager Vinzari Corporative - Moldtelecom SA -
Chisinau
August 2013 - lanuarie 2014 - 6 luni

Responsabilitatile de baza:
- Identificarea clientilor potentiali, organizarea intalnirilor de
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afaceri, perfectarea contactelor
- Pregatirea ofertelor personalizate pentru clienti corporativi
- Negocierea si incheierea contractelor

- Dezvoltarea si mentinerea relatiilor de colaborare cu clientii
business

- Dezvoltarea bazei de date a clientilor corporativi
- Deplasari de afaceri in raza mun. Chisinau.

Chelner-Barmen - Vescodi SRL - Chisinau
Noiembrie 2008 - lulie 2013 - 4 ani 8 luni

Desrevirea clientilor

Domeniul dorit

e Management

Studii: Superioare

ASEM

Absolvit in: 2012

Facultatea: Business si Administrarea Afacerilor
Specialitatea: Management si Marketing
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